
Investir et s’investir



Financer l’innovation technologique:

au début, c’est pas facile …

plus on avance, plus c’est difficile.



Étude portant sur le portefeuille type 

d’un ange investisseur américain

Ressources disponibles selon la 

chaîne d’innovation

Tiré de l’étude du Conseil de la science et de la technologie “Le financement de l’innovation dans les 

entreprises.



Financer quoi ?

- Mon salaire

- Autres salaires RS&DE

- Frais d’opérations: bureau, équipement, etc.

- Propriété intellectuelle

- Pré-commercialisation



Pistes possible de financement:

1. Mon argent ou mon temps

2. L’argent de mes proches

3. Programmes gouvernementaux (subvention, prêt, etc.)

4. L’argent de mes clients

5. L’argent de mes fournisseurs

6. L’argent de mes crédits d’impôt

7. L’argent de la banque ou de la caisse

8. L’argent de mes profits d’opérations

9. Les anges financiers

10. L’argent du capital de risque

11. Le marché public

12. Autres



Conseils généraux

- Dépenser le moins possible:

•Salaires

•Bureau et équipement

- Investir où c’est nécessaire:

•Propriété intellectuelle

•Marché client

- Parler le plus tôt possible au client:

•Ses besoins

•Sa collaboration possible

- Accepter son incompétence; ne pas faire faire, mais se faire       

aider à faire:

•Plan d’affaires

•Plan de financement



Contacter :

François Gilbert

Président Anges Québec

(514) 642-1001

(418) 261-0011

Merci



Investir et s’investir



Un ange financier c’est quoi ?

- Une personne qui a de l’argent, idéalement beaucoup

d’argent

- Une personne qui a de l’expertise

- Une personne qui fait ou veut faire des placements dans

des entreprises privées

- Une personne qui veut ou pas investir de son temps en

plus de son argent

- Au Québec, il y en a des…



Le capital de risque aux États-Unis

Majorité croissance

2 795

Investissements 
(300 am./dém.)

17,7 G$
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Capital de risque (VC - US 2009)

Source NVCA/PWC/VE



Les anges aux États-Unis

Majorité croissance

2 795

Investissements 
(300 am./dém.)

17,7 G$
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Capital de risque (VC - US 2009)

Source NVCA/PWC/VE

17,6 G$

57 255

investissements 
par 255 225 anges

Majorité amorçage et 
démarrage

Anges (US 2009)

Source UNH CVR



Le capital de risque au Québec

Majorité croissance

159

Investissements 
(22 am./dém.)

431 M$
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Capital de risque (VC - QC 2009)

Source Thomson Reuter



Potentiel des anges au Québec vs 

Capital de risque

Majorité croissance

159

Investissements 
(22 am./dém.)

431 M$
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Capital de risque (VC - QC 2009)

Source Thomson Reuter

440 M$

1431

investissements 
par 6487 anges

Majorité amorçage et 
démarrage

Anges (QC 2009)

Estimation Anges Québec

si équivalence du marché 

US est atteinte



Angels: Majority of Startup Funding

• $17.60 billion

• ~57,000 deals

• 35% seed/startup

• 47% early stage

• ~ 259,500 individuals

Angel Investors 2009

• $17.69 billion

• ~2,800 deals

• 9% seed/startup

• 65% later/expansion capital

• Total 794 firms (not all active)

Venture Capital 2009

Funding by Source and Stage- 2009
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Angels Invest in the Majority of Startup & Early Stage Deals

Number of Deals in 2009: Angel Investment and Venture Capital

Source: “Jeffrey E. Sohl, Center for Venture Research” and 2010 NVCA Yearbook 





Motivation d’un ange à investir dans 

une entreprise

- Faire de l’argent

- Le plaisir de gagner, de contribuer, de construire

- Rester actif

- Retourner à la société



Ce que recherche un ange dans un dossier

- Un marché connu & identifiable assez important

- Un produit qui se démarque, surtout qui règle un problème

- Un plan simple et exécutable

- Une valeur d’entreprise raisonnable

- Surtout, un entrepreneur passionné, organisé, réaliste, qui sait 

écouter tout en prenant des décisions

- Un ange cherche une juste équation entre le risque, le rendement 

et la satisfaction à la mesure de mon propre rêve



Niveau d’implication d’un ange dans une entreprise

Tous les modèles sont permis : 

- Membre de mon conseil d’administration

- Membre de mon comité aviseur

- Coach personnel

- Membre de mon comité de gestion

- Sur demande

- Sans implication

Surtout, l’objectif d’un ange est de donner de la valeur à 

son placement et non de contrôler  l’entrepreneur



Quand faire appel à un ange

Besoin d’argent pour développer   - produit

- commercialisation

et mon entreprise ne génère pas assez de liquidité

L’investissement nécessaire est raisonnable

- 50 000 $ à 250 000 $ pour un individu

- montant plus important pour un groupe d’anges

Je suis prêt à travailler avec des co-investisseurs qui vont

me confronter



Où les trouver?
L’idéal, près de soi : - je le connais

- il me connaît

Ou je connais des gens qui le connaissent

Si non, Anges Québec : - adaptation du modèle                                                                               

américain

- à ce jour 60 membres

- deux cellules (Montréal et Québec)

- expertise large en technologie



Contacter :

François Gilbert

Président Anges Québec

(514) 642-1001

(418) 261-0011

Merci


